Rhe®nova

Rheological Solutions for Industry

Rheonova recherche un(e) Technico-commercial(e)
Services et Produits en Rhéologie

L’entreprise en quelques mots

Rheonova est une société innovante dans le domaine de la rhéologie.

Laboratoire d'analyse, bureau d'études et centre de formations certifieées Qualiopi, nos services sont dédiés au
contrdle et a la mise en ceuvre des matériaux fluides dans le contexte de procédés industriels, du stade de la
formulation jusqu'a la production. A une échelle européenne, nos clients sont issus des secteurs de
I'agroalimentaire & la pharmaceutique, en passant par la chimie, I'environnement et la cosmétique.

Rheonova concoit, fabrique et commercialise également ses propres rhéomeétres destinés a des applications
industrielles et a la recherche médicale.

Structure d taille humaine de 14 salariés, basée sur le campus de Grenoble - Gieres, nous recherchons un(e)
ingénieur(e) technico-commercial(e) pour renforcer notre équipe.

Les missions proposées

Rattaché & la Direction, au sein de I'équipe "Service" de 5 personnes, vous participez a I'élaboration et au suivi
mensuel du Plan d'Actions Commerciales. Le poste allie & la fois autonomie et travail en équipe.

Avec I'appui de I'office manager, vous menez les actions de :
- prospection, qudlification de nouvelles cibles, promotion des offres
- construction des offres avec les chargés d'affaires, planification des relances, négociations et closing
- recueil des avis des clients, suivi post-affaires, fidélisation du portefeuille client
- communication : campagnes d'emailings, mise & jour et référencement du site Internet, Linkedin...

Vous assurez la mise en relation entre les nouveaux clients et I'équipe de chargés d’'affaire et suivez le bon
déroulement des affaires.

Vous mesurez I'efficacité des actions et communiquez en interne les indicateurs issus du CRM.

Le profil recherché, les compétences attendues

De formation technique (Bac+2/3 minimum) en physique, chimie, mécanique des fluides ou rhéologie.
Expérience significative en vente B2B.

Vous étes organisé(e), enthousiaste et dynamique. Votre esprit d’entreprise et vos qualités relationnelles vous
permettront de communiquer efficacement avec I'équipe et les clients, en francais comme en anglais.

Votre goUt du challenge vous motive & rejoindre notre aventure !

Comment postuler ?

Adressez votre candidature, CV et quelques mots sur votre motivation, & : rh@rheonova.fr
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